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El libro de Krasis se adelanta seis meses a cualquier publicacion sobre la plataforma ASP NET

Una empresa tecnologica gallega edita
un manual que Microsoft regala en SIMO

La compaiiia, con 18 empleados y una facturacion que no alcanza el millon de euros,
tiene trece profesores premiados por la multinacional como profesionales mejor valorados

Lui Costas
A CORUNA

El gigante de la informatica Mi-
crosoft repartira mafana en la fe-
ria SIMO Network, inaugurada
ayer en Madrid un manual para pro-
gramadores disefiado y parido en
Galicia, en la empresa tecnologica
Krasis, especializada en la forma-
cion online y en el desarrollo de
software de Microsoft.

Lamultinacional estadouniden-
se haadquirido a Krasis Press la pri-
mera tirada —6.000 ejemplares—
de Tecnologias ASENET 4.0 (Sal-
tando desde la version 2.0),un ma-
nual fundamental para programa-
dores que utilizan la plataforma
de desarrollo web de Microsoft
ASPNET y que en breve tendra en
el mercado su ultima version, 1a4.0.
Laeditorial de Krasis ya vende des-
de suweby en dos portales de inter-
net un volumen sobre una aplica-
cién que no saldra a la venta hasta
marzo de 2010 y que se adelanta
medio afio sobre cualquier otra pu-
blicacién del mundo que busque
—como este libro— aumentar la
productividad de las aplicaciones
que contiene esta nueva version del
ASP.NET. Microsoft lo repartira
gratuitamente en el ReMIX, un
evento dirigido a desarrolladores
que se celebrard mafana.

La editorial de Krasis ya ha edi-
tado otras publicaciones en inglésy
castellano, muchas de las cuales fi-
guran entre las mas vendidas del
mundo del portal Amazon, y ha
conseguido colocar su nuevo ma-
nual en Scribd —una red social de
libros similar a Youtube, aunque
con archivos de texto que tiene 60
millones de visitas al mes— que so-
lo admite libros editados en Estados
Unidos. “Es algo muy nuevo, pero
la mayoria de las grandes editoria-
les americanas estan apostando por
Scribd. Aunque la tienda online s6-
lo esta abierta para empresas de Es-
tados Unidos, han decidido hacer
una excepcion con nosotros y es-
tamos experimentando. Nos han
confirmado que somos la inica edi-
torial espafiola que tendra un libro
en su red”, presume el director de
Krasis, José Manuel Alarcén
Aguin.

Excepcion espanola
Krasis Press es la Unica
editorial espafola presente
en la red social americana
de libros Scribd, con 60
millones de visitas al mes

La relacion entre Microsoft y
Krasis viene de antiguo. Trece de
los profesores que imparten cursos
y elaboran los manuales de Krasis
Press han sido premiados por Mi-
crosoft como MVP (Profesional
Mejor Valorado en sus siglas en in-
glés) que la multinacional conce-
de desde su sede central, en Red-
mond, a los profesionales mas des-
tacados en sus tecnologias en cada
pais. En Espafia existen 24 MVP,
trece son de Krasis y los otros nue-
ve se reparten entre otras dos em-
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JOSE MANUEL ALARCON AGUIN

Director de Krasis

“Vender en Galicia es dificil, el
autoodio no esta erradicado”

“Somos una empresa pequeia, pero no hemos notado la crisis,
esperamos cerrar este afio con un 30% mas de facturacion”

L. Costas
A CORUNA

José Manuel Alarcon es inge-
niero industrial mecanico, pero
siempre le intereso la informati-
ca, asi que una vez licenciado de-
cidi6 labrarse un futuro en este
campo.

—¢Coémo surgio Krasis?

—Yaen la carrera dedicaba mas
horas a la informatica que a es-
tudiar y cuando terminé, en 1997,
estaba empezando con mucha
fuerza todo lo de internet y deci-
di apostar por esto y creo que no
me equivoqué. En 1998 empecé
atrabajar como freelance en con-
sultoria y formacion para un
monton de empresas y llegd un
momento que vi que para crecer,
tenia que montar una empresa y
asi, en abril de 2000 fue cuando
la constitui yo sélo y luego la fui-
mos mejorando poco a poco. La
tipica historia de ser un poco irre-

ponsable y lanzarse a la aventura.

—¢;Cuantos trabajadores es-
tan detras de Krasis?

—En Vigo somos ocho y tene-
mos trece docentes por toda Es-
pafia que hacen formacion onli-
ne, o sea que da igual donde es-
tén. Son gente muy reconocida en
el sector y que escribe libros pa-
ra nuestra editorial pero que an-
tes lo hizo para otras y también
colabora con revistas especializa-
das. Creo que somos un equipo
muy bien preparado y bien aveni-
do, que también es muy impor-
tante.

—¢(Como le ha ido a su em-
presa con la crisis?

—Ennuestro mundillo estamos
muy reconocidos y no hemos no-
tado la crisis. Somos una empre-
sa pequefla pero muy activa, que
siempre esta haciendo cosas nue-
vas. No llegamos al millon de eu-
ros de facturacion pero cada aflo
crecemos un poquito, y este afio

presas, segiin el director y fundador
de Krasis, José Manuel Alarcon
Aguin.

Krasis es una empresa creada en
2000 que tiene su sede principal en
Vigo, una oficina en Madrid
—donde se concentra la mayor par-
te de su clientela, ademas de en Va-
lencia, Barcelona y Bilbao—y una
oficina comercial en Londres, so-
bre todo para la venta de sus servi-

cios de mail-marketing en el ex-
tranjero. Factura menos de un mi-
116n de euros al afio y cuenta con
18 trabajadores.

La compaiia tiene dos divisio-
nes, el campus MVP, enla que se in-
tegran los cursos online de tecnolo-
gia Microsoft —donde Krasis es
lider—; Krasis Press, la editorial es-
pecializada en tecnologia Micro-
soft, y Self, una plataforma creada

cuento casi seguro con cerrar con
un 30% mas de facturacion.

—(Es facil vender en Gali-
cia?

—Tenemos alumnos aqui, pe-
ro muy pocas empresas. Aqui al
final nos encontramos mucho el
‘sino es gratis, no me interesa’,
‘ti de quen ves sendo...’(risas). El
autoodio no esta erradicado. Vie-
ne un consultor de Madrid a de-
cirte lo mismo que te dice un em-
pleado tuyo al que no le haces ni
caso, te cobra 150 euros la hora,
y (como no vas a hacer lo que te
dice?, pero lo de aqui no se va-
lora. No me gusta andar llorando,
pero soy objetivo cuando digo
que parece que si estas aquiy eres
de aqui no puedes hacer nada
bueno y hay empresas que hacen
cosas muy interesantes y que
venden muchisimo fuera y nada
aqui o que antes de salir a ven-
der fuera, estuvieron un afio aqui
dandose golpes contra la pared.

por Krasis para e-learning. La otra
division es el marketing por correo
electronico. Se trata de un software
(el Mail Cast Server) que permite
hacer envios masivos de correos
electronicos y hacer un seguimien-
to completo. Ademas del libro que
mafiana estara en manos de los me-
jores desarrolladores web, Krasis
impartira dos cursos este ailo para
MVP de Microsoft.

45 empresas
gallegas
promocionan sus
productos en
Meéxico desde hoy

Galicia vendera
articulos de moda y de
alimentacion en varias
ciudades del pais

Agencias
SANTIAGO

Cuarentay cinco empresas
gallegas promocionaran des-
de mafiana en México su ofer-
ta de productos agroalimenta-
rios y de moda con motivo de
la Quincena de Galicia en El
Palacio del Hierro.

La Conselleria de Econo-
mia e Industria, a través del
Instituto Gallego de Promo-
cion Econdmica, la Confede-
racion de Empresarios de Ga-
liciayla Camara de Comercio
de A Coruiia participan en la
organizacion de este evento,
que se inaugura hoy con la
asistencia de mas de 800 per-
sonalidades.

La moda gallega ocupara
una posicion de privilegio en
las diez tiendas departamenta-
les de esta cadena de distribu-
cion en México D.F., Guada-
lajara, Puebla y Monterrey,
donde se podran adquirir ves-
tidos, trajes y complementos
de las principales firmas tex-
tiles de la comunidad.

Laoferta de Galicia, por su
parte, pondra al alcance de los
consumidores mexicanos una
amplia variedad productos,
entre ellos, vinos de las prin-
cipales denominaciones de
origen, como Rias Baixas, Ri-
beiroy Valdeorras; ademas de
aguardientes, conservas de
pescado y marisco, y dulces ti-
picos.

Competencia
investiga a las
cementeras por
un supuesto
pacto de precios

Agencias
MADRID

La Comision Nacional de
la Competencia (CNC) ins-
pecciono ayer las sedes de
empresas fabricantes y sumi-
nistradoras de cemento, hor-
migon y aridos radicadas en
Espaifia, ante la sospecha de
que realizan practicas anti-
competitivas, que consistirian
en fijar precios y repartirse el
mercado.

Laapertura de lainvestiga-
cion coincide con el desplome
del sector como consecuencia
del paron de la construccion
debido a la crisis. Segun la
prevision de Oficemen, la pa-
tronal cementera de ambito
nacional, el consumo de ce-
mento caerd un 35% en este
ejercicio, la mayor bajada de
su historia. Este descenso de-
volvera al sector a niveles si-
milares a los de 1997, antes
del boom de la edificacion, y
encadenard su segundo afio
consecutivo de descensos.



